
経営計画とは、社長の経営理念にもとづく事業経営に
対する基本的 な方針と目標、そして、それを達成する
ための具体策を総合的に示したものである。（一倉 定）

　一般的な会計業務は年間の売上と費用を計算し、
税金を導き出す―税務申告がメインのいわば「過去会
計」と言えます。
　ミライテラスが提供するのは、事業の成長拡大を
実現するための「未来会計」です。利益を上げ、内部
蓄積を築き、社員やその家族の幸せ、さらに、豊かな
地域社会の実現を目指します。

中小企業の成長拡大を実現
過去会計から「未来会計」へ

数字の見方、読み方、作り方を理解することで、現状を
把握し、やるべきことを明確化。経営計画書を作成し
PDCAサイクルを構築することで、1年 365日、最適な
方法によって、最適な行動がとれるようになります。

数値比較から導き出される目標が、
理想的な未来の会社を創ります

高収益型構造で達成する
「事業の繁栄」

高収益型構造で達成する
「事業の繁栄」

月次決算書

　会社の現状を数値で把握し指導

経営計画書の作成

　PDCAサイクルの構築

決算前の「決算前検討会」

　予測損益計算書
　納税額予測・検討事項
　月次損益計算書
　三期連続比較表
　資金別貸借対照表
　利益計画検討表

　資金運用計画表

サービス内容



ミライ
テラス

アス
テラス

イマ
テラス

社長を横で支えます。
　経営計画書（方針書）を補助します。 〇
　経営方針説明会に出席します。 〇
社長を数字で支えます。
　資金確保や資金不足に対する打ち手を一緒に考えます。 〇 〇
　３～５年の利益計画を作成。 〇 〇
　１年後の利益計画の作成。 〇 〇
　利益計画の進捗状況のチェック。 〇 〇
　古田土式月次決算資料で経営数字をわかりやすく説明。　 〇 〇 〇

　経営に関するあらゆる相談に対応します。 〇 〇
　経営に関する一般的な悩みに対応します。 〇 〇 〇
　毎月訪問（または来所）します。 〇 〇 〇
金融機関や専門家との橋渡しをします。
　融資制度や金融機関を紹介します。 〇 〇 〇
　税法に精通した保険代理店を紹介します。 〇 〇 〇
　経験豊富な司法書士・社会保険労務士を紹介します。 〇 〇 〇

オプション
サービス

株主総会・経営会議等への出席・説明　 経営サポート料＋50,000円/回

支店・部門管理 　　　  経営サポート料＋10,000円/月（３部門毎）

夜間、休日の対応　 夜間：顧問料×1.25倍　休日：顧問料×1.50倍

未来を見据えた成長戦略
― 経営サポート ―

●経営サポートは税務会計で顧問料を頂いているお客様限定のサービスです。

●現在の顧問税理士はそのまま、「セカンドオピニオン」として、経営サポートのみの提供もできます。

経営サポート
顧 問 料

年間売上   3億円未満 60,000円/月 50,000円/月 30,000円/月

年間売上   5億円未満 75,000円/月 60,000円/月 40,000円/月

年間売上 10億円未満 100,000円/月 80,000円/月 50,000円/月

「ヒト・モノ・カネ」社長が抱えるよろずの悩みに応えます。

本　　　店　〒 948-0072 新潟県十日町市西本町 3 丁目 200 番地 6
　　　　　　TEL.025-752-3122　FAX.025-752-3383
大竹事務所　〒 949-6408 新潟県南魚沼市塩沢 430 番地 14
　　　　　　TEL.025-782-0573　FAX.025-782-0779
桜井事務所　〒 946-0076 新潟県魚沼市井口新田 442 番地 10
　　　　　　TEL.025-792-5540　FAX.025-792-7289

〒948-0072 新潟県十日町市西本町3丁目200番地6
TEL.025-752-3122　FAX.025-752-3383


